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Mercadeo III Nivel

No solo atender necesidades del 

cliente, sino lograr que vea su 

negocio de forma diferente e 

innovadora.

Espíritu de servicio

Orientado a sumar 
desarrollo al cliente. Facturar 

es el resultado de lograrlo.

Mercadeo 

III Nivel

• Manipular

I Nivel

• Asesorar

II Nivel
• Colaborar

III Nivel

Trabajo 

Colaborativo

Co-elaboración, 

Co-re-elaboración

Viaje del 

Comprador

Estrategias exitosas pues 

atienden cada paso del viaje del 

comprador
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Foco en el PARA 
QUE le sirve, no 
en lo QUE vendo

Qué necesidad, 
oportunidad o 

riesgo puede suplir 
lo que ofrezco?

Mente, corazón y 
recursos al servicio 

del crecimiento de mi 
cliente

Además de lo que 
necesita… forjamos 

nuevas visiones, 
oportunidades  y 

soluciones

Aplicación de los desarrollos en  

Inteligencia Colaborativa, que 

entrega nuevas perspectivas 
de relacionamiento y valor para 

las partes
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